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1
視　点

共助を大上段にかざす社会保障
民保の精神的支柱に相乗り？

生産年齢人口こそ国の宝

視　点
市場喪失

被災地での営業活動に不安
マーケット縮小で廃業も

視　点
東日本大震災 保障い直しの契機

リスクを過小評価していないか
不測事態に耐えうる契約か

視　点
訪問活動がクオリティ改善に

担当者の存在が顧客の安心感
契約・失効の防止が顧客救う

２
座談会

生命保険に強いから
成約率UP徹底支援

生保支援会計人協議会
井上得四郎氏（八王子市）
草深　　英夫氏（松坂市）
高橋　　　博氏（新宿区）
山口　　　昇氏（加茂市）

現地リポート
少短会社の挑戦

事業費管理が軸の営業新戦略
４月からNet販売開始
簡易告知型の新商品

収益力と競争力の強化目指す
メモリード・ライフ

現地リポート
高いプロ意識と謙虚さで躍進

最年少のMDRT終身会員
インスパイアFA

決算特集

2010年度決算記者会見
顧客との「絆」が業績伸展の源

日本・三井・明治安田
第一・住友・富国

決算データに関する分析
個人新契約14年振りに増加

個人保有900兆円割るなど

生保47社決算速報
主要項目に関するデータ

３
異業種に学ぶ

４つのセグメンテーション
付加価値の源泉はサービス

あなたのターゲットは？

４
現地レポート

完結型コンサルで納得・即決
最短研修期間で独立

児玉正浩

現地リポート
ベテラン査定医が募集人支援

セミナーや研修でノウハウ伝授
ASSUUME

LPのトレンド
代理店「資質向上」の必要条件

無見識な投資が質低下を招く
竹鼻信之

5
紙上セミナー

営業サイボーグ養成講座#1
採用活動と募集活動

そもそも採用活動とは何か

富裕層市場
億万長者の見つけ方

嫁へのお礼に、悩む義父
継続年金受取を嫁にする

社会保障
震災対策

公的年金の対応
園部喜美春

６
営業スキル

デイリー・コミュニケ・スキル
いまリスクの話を

西村　隆

顧客満足は働く人の満足から
外食企業の坂東太郎

理念は親孝行、 
人間大好き怒る時は真剣に

ジェロントロジー
リアルシニア層の実像つかむ

のんびり派が増える
曲り角は男は定年、女は45歳

HOKENグローバル事情
保険の時価会計巡るこの10年㊤節

目の６月、次はどう展開？
銀行と比べると不公平

７
ＦＰ試験対策

挑戦しようＦＰ２・３級
合格対策

過去問題＋解説＋ワンポイント
杉山明

保険情報Webで動画も！

法人営業
法人営業のＡＢＣ
もし保険セールスが

「もしドラ」を読んだら①

販売支援
優績倶楽部

地域密着し横断的に優績者育成
小山浩一

中小法人開拓
リスクマネジメントが有効

営業支援プログラム紹介
フォーサイツコンサルティング

８
９

法人営業
井上得四郎流新時代の作法

法人営業の基本を押さえ、
まず１件　

販売支援
コミュニケーション・ツール

速報！2010年人口動態統計から
ガンによる死亡は35万人

活動の確認
ランクアップチェックシート

法人契約の特性を学び直そう
不透明感、生命保険で担保

10
資産運用

コンサルティングの道具箱
終身保険を見ると保険がわかる

削りすぎた終身に不安

新・保険設計
生保契約をどう相続するか
業界断片史1967年②

経営叱咤、生保革新を常に提起

相続対策
バードの相続対策レポート

・争族防止の生保活用法
・遺留分減殺請求と贈与税

11
新・保険設計

災害に対応する相続の節税
成功に繋がる行動

保険で「安心と安全」を提供

ディベートに学ぶ
イメージ持たせ念押すPREP法
業界断片史1967年①

１億円契約した日本一主義の男

営業情報
顧客の病気とうまく付き合う

脳卒中
内山武史

顧客創造のコラム
ドクターマーケット攻略⑨
業界断片史1967年③

奇抜な中小企業生命共済団構想

12
悩める営業マンを救え

見返り求めない行動で見込客増
心配コールと社長メッセージ 

木戸一敏

新・保険設計
災害時の死亡推定と死亡認定
成功に繋がる行動

医療保険提案時の注意点

法人営業
法人営業のＡＢＣ
もし保険セールスが

「もしドラ」を読んだら②

労働災害
自殺110番　相談内容

自殺・精神疾患相談が多い
職場環境悪化でストレス

13
商　品

2011年前期の窓販商品
全商品の仕組みを図解

年金・終身・第3分野と多彩

商　品
富国生命 就業不能特約

「はたらくささえ」
所定の状態で5年有期年金

商　品
マスミューチュアル生命

「ハッピーリターン」
3大疾病保障付きの養老保険

商　品
T&Dフィナンシャル生命

「生涯プレミアム・ワールド」
毎年追加額を生涯加算

14
商　品

生保商品のインターネット販売
5社の医療保険を比較

安さの魅力に裏に潜むリスク

商　品
CO・OP共済

「終身生命／終身医療」
初の終身タイプ2種類投入

商　品
アリアンツ生命  変額年金

「シュテルン」
年金原資に初期費用を上乗せ

商　品
エイ・ワン少額短期保険

医療保険「エブリワン」
「指定疾病不担保」制度導入商品

15
ニュース

東京海上日動
資料請求からトップ代理店紹介

未加入者向けでは初

ニュース
KDDIとあいおい損保

合弁au損保が傷害保険発売
携帯ユーザー市場開拓

ニュース
JA共済2010年度業績
新「医療共済」件数10倍
保有契約は純減幅が縮小

ニュース
ジブラルタ生命

エジソン生命とスター生命
合併に向け代理・代行を開始

16
ニュース

東日本大震災
支払は２兆円兆円規模に
全労済は1000億円超える

ニュース
コープ共済

念願の終身共済を販売
共済サポータの設置も進む

ニュース
住　友

東日本大震災支援策
佐藤社長「勇気と希望届けたい」

ニュース
国　連

2012国際協同組合年
7月に日本でも記念イベント
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